
 

  

 
 

 

  

 

Für unseren Standort Dortmund suchen wir ab sofort eine/einen  
 

Vertriebs-Ingenieur / Sales Manager für Induktionsanlagen 
 

 

 Erfahrung im Vertrieb oder angrenzenden Funktionen im 
Bereich technisch erklärungsbedürftiger Industriegüter 
(Anlagen) 

 

 Sprachkenntnisse: Deutsch und Englisch fließend in Wort  
und Schrift 

 

 Sie überzeugen durch selbstständiges und verantwortungs-
volles Arbeiten, ausgeprägte Teamfähigkeit und hohe 
Motivation 

 

 Hohe Vertriebs- und Kundenorientierung; sicheres und 
überzeugendes Auftreten 

 

 Ausgeprägte Reisebereitschaft national und international 
 

 Sehr gute Kenntnisse in MS Office 
 

 

Wir bieten Ihnen 
 

 Eine interessante und vielseitige Aufgabe in einem motivierten 
Team mit schnellen Entscheidungswegen und flachen 
Hierarchien 

 

 Einarbeitung und Förderung bei den anstehenden Aufgaben, 
technisches Training sowie Ausbildung zur Erfüllung der 
Anforderungen 

 

 Attraktive und leistungsgerechte Vergütung 
 

 Betriebliche Altersvorsorge und weitere Sozialleistungen 
 

 Flexible Arbeitszeiten, aktives Gesundheitsmanagement und 
mobiles Arbeiten 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns bitte Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe 
Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung über unser Online-Portal. 
 

Vertriebs-Ingenieur / 
Sales Manager für 
Induktionsanlagen 
(m/w/d) 
 
Standort Dortmund 
 

Ihre Herausforderung in dieser Position 
 

 Internationaler Vertrieb von Induktionsanlagen für Schmelz- 
und Erwärmungsanwendungen in Stahl-/Walzwerken, 
Schmieden und Gießereien 
 
 

 Gewinnung von Neu- und Betreuung von Bestandskunden 
sowie Handelsvertretern 
 

 Beratung der Kunden hinsichtlich technischer Umsetzung 
und Wirtschaftlichkeit von geplanten Projekten 
 

 Erstellen von Kalkulationen und Angeboten in Zusammen-
arbeit mit den technischen Fachbereichen 

 

 Vorbereitung und Durchführung von Vertragsverhand-
lungen, Betreuung der Projekte während der gesamten 
Vertriebsphase bis zur Übergabe an das Projektmanage-
ment 

 

 Übernahme von Produktmanagement-Aufgaben für  
definierte Produkte/Produktgruppen 

 

 Beobachtung und Analyse der Markt- und Wettbewerbs-
entwicklung 

 

 Analyse der Kundenbedürfnisse und Übersetzung in 
Produktanforderungen 

 

 Erarbeiten von verkaufsfördernden Maßnahmen und 
Strategien (Pricing, Marketing, Training etc.) 

 

Ihr Profil 
 

 Ausbildung: Abgeschlossenes Studium Elektrotechnik, 
Maschinenbau, Verfahrenstechnik oder vergleichbare 
Qualifikation 

https://short.sg/a/23488623

